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จะต้องไปทำความรู้จักกับทหารหรือว่าระดับผู้บริหาร	 เนื่องจากระบบการทำ 

การค้าหรือธุรกิจของเมียนมาร์ได้เปิดเสรีมาโดยตลอด	 แต่การได้รับทราบข้อมูล 

ที่ผิดๆ	 ทำให้เกิดความเข้าใจผิด	 รวมทั้งนักธุรกิจรายเก่าๆ	 จากต่างชาติ	 ก็ไม่ 

ประสงค์ที่จะให้รายใหม่เข้ามาแข่งขัน	

 8. ระบบความปลอดภัยในเมียนมาร์เป็นอย่างไรบ้าง?

 ตอบ	จากรายงานของประเทศสหรัฐอเมริกา	 ได้รายงานว่าประเทศ 

สาธารณรัฐแห่งสหภาพเมียนมาร์	 โดยเฉพาะที่เป็นแหล่งท่องเที่ยว	 เช่น	

กรุงย่างกุ้ง	 เมืองมัณฑะเลย์	 เมืองพุกาม	 ที่รองรับนักธุรกิจท่องเที่ยวมีความ 

ปลอดภัยสูงที่สุด	อยู่ในอันดับต้นๆ	ของโลก			

 9. สินค้าอะไรที่มีศักยภาพในตลาดเมียนมาร์?

 ตอบ		 เนื่องจากประเทศเมียนมาร์	 หากจะนำมาเปรียบเทียบกับ 

ประเทศไทย	 จะมีความล้าหลังตามประเทศไทยอยู่ประมาณ	 30-50	 ปี 

ทั้งนี้ขึ้นอยู่ปัจจัยอะไรที่จะนำมาเปรียบเทียบ	 แต่ถ้าหากเทียบกับความศรัทธา 

เกี่ยวกับการนับถือศาสนา	 ประชากรเมียนมาร์พัฒนามากกว่าไทย	 ด้วยสภาพที่ 

เกือบทุกอย่างของตลาดเมียนมาร์จะมีความเหมือนกับประเทศไทย	 รวมไปถึง 

พฤติกรรมการบริโภค	 การดำรงชีวิตประจำวัน	 ที่คล้ายคลึงกับประเทศไทย 

อย่างชัดเจน	 ดังนั้นความคล้ายคลึงดังกล่าว	 จะส่งผลต่อความต้องการบริโภค 

สินค้าที่คนไทยกับคนเมียนมาร์มีความต้องการที่เหมือนๆ	 กัน	 ดังนั้น	 สินค้า 

ในทุกหมวดสาขาที่ผลิตออกมาขายในตลาดไทย	 และสามารถส่งไปขายได้ใน 

ตลาดเมียนมาร์	และคนเมียนมาร์ก็นิยมสินค้าไทยเป็นพื้นฐานด้วย

 10. จะทำการค้ากับตลาดเมียนมาร์ต้องทำอย่างไร?

 ตอบ	ตลาดเมียนมาร์ถึงแม้ว่าจะมีศักยภาพ	 แต่คนต่างชาติส่วนใหญ่ 

จะเข้าใจเกี่ยวกับเมียนมาร์ในข้อมูลที่ผิดๆ	 อันมาจากสื่อต่างๆ	 ทำให้นักธุรกิจ 

ไทยเสียโอกาสที่จะขายสินค้าในตลาดเมียนมาร์และที่ค้ากับตลาดเมียนมาร์	 

ส่วนใหญ่จะค้าผ่านนายหน้า	 ดังนั้นจะพบว่า	 สินค้าที่เข้ามาสู่ตลาดเมียนมาร์ 

กว่าร้อยละ	 90	 เจ้าของสินค้าไม่เคยเดินทางมาเมียนมาร์	 ไม่รู้จักว่าสินค้า 

ของคนที่อยู่ในเมียนมาร์ควรจะทำการส่งเสริมการค้าหรือไม่อย่างไร	 ด้วยระบบ 

การค้าของเมียนมาร์ยังเป็นระบบการไว้วางใจ	 เนื่องจากระเบียบยังไม่เปิด 

สำหรับการค้าระหว่างประเทศ	 เพราะว่าผู้บริหารยังใช้นโยบายต้องให้คนท้องถ่ิน 

เป็นเจ้าของธุรกิจก่อน	 ดังนั้นจะพบว่าถึงแม้จะมีกฎระเบียบการค้า	 การลงทุน	

สำหรับคนต่างชาติ	 แต่ในทางปฏิบัติจริงๆ	 แล้ว	 นักธุรกิจต่างชาติจะสามารถ 

ทำธุรกิจในตลาดเมียนมาร์ได้จะต้องมีคนท้องถิ่นเป็นหุ้นส่วน	

	 อย่างไรก็ตาม	 สำหรับผู้ประกอบการรายใหม่	 ท่ีสนใจจะทำธุรกิจ 

ในตลาดเมียนมาร์	 ควรร่วมคณะเดินทางมากับส่วนของราชการต่างๆ	 ที่มาใน 

รูปแบบเจรจาการค้า	หรือมาติดต่อกับสำนักงานส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศ 

ณ	 กรุงย่างกุ้งเป็นสิ่งที่จำเป็นที่สุด	 เนื่องจากระบบการตลาดของเมียนมาร์ 
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มีความแตกต่างกับระบบตลาดที่อื่นๆ	 ที่จำเป็นต้องอาศัยหน่วยงานราชการ 

เป็นสำคัญ	 ข้อควรระวัง	 ควรติดต่อกับหน่วยงานที่ดูแลเรื่องการค้าเป็นสำคัญ 

เนื่องจากมุมมองเฉพาะเรื่องเป็นสิ่งที่สำคัญ

 11. ระบบการขนส่งสินค้าจากไทยไปเมียนมาร์ ทำอย่างไร?

 ตอบ	เนื่องจากประเทศไทยกับเมียนมาร์มีชายแดนติดกันถึง	 2,090 

กม.	 ระบบการค้า	 ระบบการขนส่ง	 และระบบการส่ือสารของเมียนมาร์ยังไม่มี 

ประสิทธิภาพเพียงพอกับความต้องการของนักธุรกิจไทย	 การค้ากับตลาด 

เมียนมาร์	 ผู้ท่ีเก่ียวข้องมีความจำเป็นต้องเข้าใจระบบและปรับตัวเข้าหา	 ไม่ใช่ 

ความพยายามท่ีจะเปล่ียนแปลง	 ทั้งนี้ข้อแนะนำสำหรับการค้ากับเมียนมาร์	 ควร 

เป็นการค้าแบบชายแดน	 สิ่งที่สำคัญคือ	 หาผู้ซื้อสินค้าเมื่อตกลงการซื้อขาย 

แล้วก็จะส่งสินค้าไปยังที่แม่สอด	 หลังจากนั้นก็จะเป็นหน้าที่ของทางผู้ซื้อฝ่าย 

เมียนมาร์ที่จะเข้ามาขนสินค้าจากฝ่ายไทยไปยังเมียนมาร์	

ข้อคิดและข้อแนะนำจากสำนักงานส่งเสริมการค้า	ณ	กรุงย่างกุ้ง
		 1.	 จากการพูดคุยกับผู้ประกอบการไทย	 พบว่าเกินกว่าร้อยละ	 95 

ผู้ประกอบการไทยรู้ข้อมูลเกี่ยวกับตลาดเมียนมาร์ที่ไม่ถูกต้อง	 มีความเข้าใจผิด 

ในเรื่องต่างๆ	 เช่น	 การบริหารการปกครอง	 ชีวิตความเป็นอยู่ของประชาชน 

นิสัย	พฤติกรรมของประชาชนทั่วไป

	 2.	 การติดต่อการค้ากับเมียนมาร์ควรคำนึงถึงว่าโดยหลักการทั่วไป 

ของเมียนมาร์จะให้ความคุ้มครองคนท้องถิ่นเป็นสำคัญ	มีการกำหนดระเบียบ 

และกฎเกณฑ์ต่างๆ	 แต่ถึงเวลาปฏิบัติไม่สะดวกในการปฏิบัติ	 ตลาดเมียนมาร์มี 

ศักยภาพ	มีกำลังการซื้อ	เป็นตลาดขนาดใหญ่	แต่ด้วยที่เป็นประเทศมีลักษณะ 

พิเศษกว่าประเทศอ่ืนๆ	 ทำให้ตลาดเมียนมาร์เป็นตลาดท่ีเข้ายากสำหรับผู้ประกอบ 

ธุรกิจ	 แต่เมื่อเข้ามาอยู่แล้วอยู่ง่าย	 เมื่อเทียบกับตลาดอื่นๆ	 ซึ่งเป็นตลาดที่ 

เข้าง่ายและอยู่ยาก	 จะพบว่า	 ปัจจุบันบริษัทของไทยท่ีประสบผลสำเร็จค่อนข้าง 

มากในตลาดเมียนมาร์	คือ	บริษัท	ซีพี	และบริษัท	ปูนซิเมนต์ไทย	เป็นต้น	

	 3.	 การติดต่อการค้ากับเมียนมาร์	 ไม่ควรเริ่มต้นจากการได้รับข้อมูล 

จากพวกผู้แทนการค้า	 หรือตัวแทนการค้า	 หรือนายหน้า	 เนื่องจากจะทำให้ 

ได้ข้อมูลที่ผิดพลาด	ซึ่งอาจทำให้เสียทั้งเงิน	และเสียเวลา	

	 4.	 ขอแนะนำว่าการจะทำการค้าควรติดต่อกับสำนักงานการส่งเสริม 

การค้าระหว่างประเทศ	 ณ	 กรุงย่างกุ้ง	 เนื่อจากเป็นหน่วยงานที่เกี่ยวข้อง 

ให้คำแนะนำด้านการค้าโดยตรง	

	 5.	 การเริ่มต้นติดต่อทำการค้าโดยผ่านหัวหน้าทัวร์หรือไกด์	 ควร 

ระมัดระวังเนื่องจากที่ผ่านมาไม่ประสบผลสำเร็จ	

	 6.	 ลักษณะนักธุรกิจหรือผู้ประกอบการไทยที่เข้ามาค้าขายในตลาด 

เมียนมาร์ยังเป็นลักษณะตัวใครตัวมันขาดการรวมกลุ่มระหว่างกัน	 ซ่ึงหากไม่มีการ 

ปรับเปล่ียนจะทำให้ลดประสิทธิภาพในการแข่งขันระหว่างนักธุรกิจต่างชาติด้วยกัน 
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7.	หน่วยงานและสถานที่ติดต่อ

Office	of	Commercial	Affairs	Royal	Thai	Embassy

24-26	Kaba	Aye	Pagoda	Road,	(Golden	Hill	Tower)

Bahan	Township,	Yangon,	Union	of	Myanmar.

Tel.	(951)	558628,	558556	Ext.	7041

Fax.	(951)	558644,	558557

E-mail	:	thaitrade.ygn@mptmail.net.mm,

												depthailand@gmail.com

Royal	Thai	Embassy

No.94,	Pyay	Road,	Dagon	Township,	

Yangon,	Union	of	Myanmar.

Tel.	(095-1)	226721,	226728,	222784

Fax.	(095-1)	221713

E-mail	:	thaiygn@mfa.go.th

คณะกรรมการส่งเสริมการลงทุนแห่งสหภาพเมียนมาร์	

(Myanmar	Investment	Commission:	MIC)	

คณะกรรมการการลงทุนต่างประเทศ	

(The	Union	of		Myanmar	Foreign	Investment	Commission:	

UMFIC)	

No.653/691	Merchant	Street,	Yangon,	Myanmar.	

Tel.	(951)	272	009,	272	855,	272	599	

Fax.	(951)	282	101,	282	102	

E-mail	:	MICU@mptmail.net.mm	

website	:	www.myanmar.com/govt/trade/inv.htm

Office	Tower	of	the	Union	of	Myanmar	Federation	of	

Chambers	of	Commerce	and	Industry	(UMFCCI)

No.29,	Min	Ye	Kyawswa	Road,	Lanmadaw	Township,	

Yangon,	Union	of		Myanmar.

Tel.	(951)	214344-9	

Fax.	(951)	214484

website	:	www.umfcci.com.mm
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Ministry	of	Commerce

Building	3,	Nay	Pyi	Taw,	Union	of	Myanmar.	

Tel.	067-	408002,	067-	408002

Fax.	067-	408004

Website	:	www.commerce.gov.mm	

Ministry	of	National	Planning	and	Economic	Development

Building	No(1),	Nay	Pyi	Taw		,Myanmar

Fax	:	95-67-407004

Planning		Department

Building	No.1,	Nay	Pyi	Taw	

Tel	:	95-67-407085

Fax	:	95-67-407084

Email	:	pd@mptmail.net.mm

รายชื่อร้านอาหารไทยในเมียนมาร์

Sabai		Sabai		(เป็นอาหารไทยแท้		ร้านสไตล์บ้านไทย)

232	Dhammazedi	Road

Tel.	951-1-544-724

Sala	Thai  

56	Sayasan		Road,Bahan	

Tel.	951-1-548-661

Silom	Village

69	Pyay	Road		

Tel.95-1-525-403
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บรรณานุกรม

สำนักงานส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศ		ณ	กรุงย่างกุ้ง

กรมเจรจาการค้าระหว่างประเทศ

สภาอุตสาหกรรมแห่งประเทศไทย

สำนักงานคณะกรรมการส่งเสริมการลงทุน

ธนาคารแห่งประเทศไทย

ธนิต	โสรัตน์	(2551)		“เจาะลึกการลงทุนในประเทศเพื่อนบ้าน

					กรมการค้าต่างประเทศ.”	

พลกฤษณ์	ไพรสานฑ์วณิชกุล	(2549)	“วัฒนธรรมด้านเศรษฐกิจของ

					สหภาพเมียนมาร์”	

คณะบริหารธุรกิจ	มหาวิทยาลัยศรีปทุม	วิทยาเขตชลบุรี

http://www.thaimtb.com/forum/viewtopic.php?f=57&t=342002&start=105

http://www.nationejobs.com/citylife/content.php?ContentID=539

http://office.nu.ac.th/myanmar/envi/index5_3.htm

http://www.csostat.gov.mm/Myanmar.asp

http://www.myanmar.com/govt/trade/inv.htm
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